一、3月流量分析和推广计划（用什么方式推广那些产品）
工作背景：

3月工作时间为31天。全国人民过年回来，冬季采暖继续进行的现状。

工作计划一：百度竞价推广
着重推广北京锅炉维修提价流量词获取流量。

全国范围推广的溴化锂相关业务.

工作结果：本月完成来电43条完成工作任务。
工作计划二：了解其他搜索引擎和尝试推广其他产品
计划一：联系老板和同事咨询或者分析还有其他产品可以推广么？

工作结果：徐总回答是主要推广溴化锂相关业务。不建议推广中央空调离心机 螺杆压缩机。

计划二：联系其他广告公司。获知当下主流的推广方式以及推广成本

工作结果：联系了信融集团得知当下主流推广是百度所搜引擎和视频推广。其他搜索引擎说360还有些流量。

工作计划三：办公室运维

计划一：教会求助的同事自己安装打印机系统或者电脑系统，用来节省办公时间。

结果：尝试带着李君操作计算机安装系统。
